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PrOdU.CtOS / Pedidos / Entradas / Stock

Potente ficha de articulos para una bue- o Confeccion de menus diario (primeros, se-
na gestion del almacén. Clasificacién por gundos, postre, con o sin café).
fod familias y subfamilias.

Posibilidad de conectar multiples impreso-
Multiples formatos en un mismo producto e g

Y N ras (cocina, barra, terraza, etc..) Automati-
(ejemplo: chupito, piedra, tubo, ...)
AR, (EjEmplo: chupito, piedra, oo, ... camente segln el producto, imprimira la
— comanda por la que corresponda)

Posibilidad de aplicar p.v..p media racion Controle el stock de aquellos articulos que

. o .
oot:_, al Eroducto para gestion automatica en el L\lv no necesitan escandallo.
-%-- cobro.

., Gestione diferentes zonas de su restau- o .s Posibilidad de confeccionar combinados
P,Q rante o cafeteria (salon, comedor, terra- r 1‘ para que el cobro sea automatizado (Ejem.
za, barra,..) Le planificamos su plano de Whisky Jb + Cocacola).

" mesas y sectores a medida.

Posibilidad de integral capturadora de da-
tos con lector laser para agilizar las tareas

. Mlltiple tarifa de pvp para cada articulo.
LEs)  Seleccione automaticamente el precio

€] . . . .
©  que corresponda segun barra, mesa o de stock (inventarios, entradas, pedidos,..)
terraza.
~ Controle y conozca las invitaciones reali- 2 & Ficha de proveedores con los datos de sus
# = zadas a sus clientes. '\1 representantes.
o]

[X]

8 Traamients De Artculs — 1] M Pedidos a Proveedores.
FICHA DE ARTICULOS PEDIDOS A PROVEEDORES

Proveedor: PROVEEDORES DEL SUR SL Pedido N°
Codigo:  [fo03 BACALAD
PReferencia: [ REBOZADO CagAcdo___ Dessipeién del afeule Tastos Stock_Conpras Verts: StWinGtHax PEDID]]
[TINTE COERIZD 566 N A = R
Ean 20000127 Marce: [0 [CHEWPL CABELLOS GRASTS R O 3 L
/ Descripcion: [BACALAD REBOZAD0 [1o08 [CHEHF FROTECCION S A S N N €
[T [OXIGERADA TOOHL N N I =20 I
= Grupo 2 SubGrupo 1 IVA: |2 Prove: [1
[Pt;nsm- 0 POfera [0 PYP. [f 12Rac:p5  Bama: [§ ]
(o T Vinma o Memo UG ] rafica evolucion ventas del aticula:  Otros datos de interés del aticulo
No comanda cocina Fecha de Alta
Impresora ] Comb/As] ™ Obser:[0 Enceja: [BACALAD REBOZADD Fecha Ulina Compra : [T/0/200 PYP: G5
CAJA <4 Bb i Qy ! %] | e——t Urid. Ut Conpra Bencfico
. L © c @ it N\ \’3
bom 0 S 2 W@ s | || e | oo ] -m
ayug: [ | aywe: [
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Sistema de cobro tactil para productos
agrupados por familias.

Fraccionamiento de forma la de pago de
un mismo ticket / frac.simplificada.

Envié comandas completas o parciales
segun el camarero defina el servicio al
cliente.

Impresién del importe a devolver al cliente
de los billetes y monedas correctas para
evitar errores.

Posibilidad de realizar descuento a toda
la cuenta 0 a una linea.

Control de aperturas del cajén portamo-
nedas sin finalizar el ticket.

Y3

TpV / Facturacion / Cobro

Posibilidad de emisiéon ticket parcial
(preticket) para entregar al cliente a la
solicitud de su cuenta.

Controle y conozca las invitaciones reali-
zadas a sus clientes.

Gestione diferentes zonas de su restauran-
te o cafeteria (salon, comedor, terraza,
barra,..) Le planificamos su plano de me-
sas y sectores a medida.

Fraccione la cuenta del cliente en funcién
de como realiza el pago el cliente. Selec-
ciones las lineas a cobrar y el resto auto-
maticamente queda pendiente de cobro.

Utilice cualquier dispositivo wifi como
comandera (tablet, mévil, pda, etc...). Ver
compatibilidades.

Traspase la mesa de una a otra y acumule
la cuenta a esta (sector barra a mesa, mesa
aotra).

VENTAS DIARIAS

©




Clientes Marketing / Fidelizacién /

/ Cree ficha de clientes con sus datos ba- =
sicos para su facturacion (factura ordina- =
2 ria) oreserva de mesas. p—

Sistema de fidelizacion de puntos. Multi-
5= | ples de modos de planificar camparias &{’

de puntos para incentivar al cliente.

Historicos de todos tickets que el cliente a
consumido en el restaurante / cafeteria.

Emisién de cupones promocionales. Incen-
tive a sus clientes con cupones descuentos
0 similares para que vuelvan.

__ Implante en su restaurante el sistema de : Modulo de seguimiento de clientes. Conoz-
@ tarjeta regalo/chip. Aumente sus ventas , ca los clientes que han dejado de venir y
atrayendo clientes con esta formula. recuperelos.
¥, Encuestas de satisfaccion. Indague en A Defina distintos grupos de clientes para
9 las opiniones de sus clientes para darles ‘ ’ ofertarles un trato especial en funcién de
un mejor servicio. sus caracteristicas.

'E'i cion de datos de Caracter Personal.

Cumple la normativa de la Ley de Protec- S Envié de email masivos con multiples filtros
Q}\:‘) de seleccion, ideal para promocionar menus,

(La Ley Organica 15/1939 de 13 de diciembre) k . dias festivos, noticias, efc...

s, Envio de SMS, felicite a sus clientes, Haga un mantenimiento y seguimiento de
w5 recuerde su reserva, promocione un dia 0%? las incidencias, quejas y sugerencias que
especial (dias del padre, San Valentin, sus clientes realizan.

etc..)

M Tratamiento De Empleados.

FICHA DE EMPLEADOS 8 ;,?::;."‘fc.

Codigo : |
Salon DNIT_ Jlugar:[] Categoria’ [2_] 2

Normbre ; [[ATFA ] Seudonimo [ ] Clave: [ ]

. /2% Fichace 2 Contabiizacien NG
|LOPEZ LOPEZ - - i
Apelidos - | ] Comision ser: L] ey 2 do Gastos NG
Direccion - [TTFS0 DE MOLINA, 3BAJ0 | Comisionart: ] Caitide o i RESERVAS
aProveedores 2 Tickets
Paoblacion : [MADRID ] Provincia {MADRID ] C Postal: [28002 - —

2 Enlace Contable

Fecha Nacimiento Fecha Antiguedad ] Telefono

NESS 2 Aperturasy

| : < Retradas A
VOOV OO0RE | - —
T I CE e (2 & 9 4 & O X2 0@

AYUDA: [Fon este botén nos desplazamos af empleado anteror |

M Campaiias de Fidelizacion a clientes X]
CAMPANAS DE FIDELIZACION

& Correspondencia, Emails y SMS
oneées| Camparias X+ Y de regalo
o Camp 8 |
Campafia seglin ventas

b Vales descuentos
|

Campafiade puntos @
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Contabilidad / Pagos / Comisiones

Control y seguimiento de pagos de las
facturas de compra. Previsién de venci-

Mantenimiento y seguimiento de los gastos
que se producen en su negocio (luz, agua,

l ag

- mientos de estas. nominas, teléfono, impuestos, efc...)

Modulo de previsién y seguimiento del IVA,
para tener orientacién diaria del impuesto
trimestral.

Gestion y seguimiento de las deudas
contraidas por los clientes.

SO

Arqueo de caja instantaneo, con posibili-
dad de realizarlo varias veces. Calculo
con aperturas y retiradas de efectivo.

Informes fiscales de todo tipo para entre-
gar al gestor (diario, resumido, detallado,
mensual, trimestral, ...)

Enlace los movimientos contables de la

Registro de facturas simplificadas y ordina-
rias, seleccionando la posibilidad de resu-
men o detallado.

Diversos sistemas de comisiones para el
empleado. Incentive al personal por objeti-
vos, ventas realizadas, productos vendidos.

Datos y seguimientos de empleados, tur-

I"' nos, vacaciones, bajas, puntualidad, horas

gl aplicacion a un programa externo de
— reales trabajadas, etc...

contabilidad oficial (Contaplus o similar).

K ’, Agrupacion de facturas simplificadas para
.,’ confeccionar una Unica factura ordinaria.

—

M Estadisticas de ventas por meses 3]

VENTAS POR MESES
Dpto.i Afo : [~

MES | MESAS VENTAS RECAUDACIONES | TOTALVENTAS | %PARTIC
Eneio 1 2451.00) 0.00) 2451.00) 31.79%)
0.00) %]
0.00)

mm Benf Recaud
s Benf Artic.

Febrero ] 257830 257830 344
arzo 1 2650,00] 2650.00] 764

Euros

icienbie
| TOTALES > 3 70330 [ 709.30] T0000%]
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- EStadiSticaS / Informes / Graficas

&8 Ventas

Z Informe de ventas por horas, dias de la
semana, meses, forma de pago, ....

Seguimiento de ventas de nuestra cartera
de clientes, ranking, n° visitas, medias,
zonas, sexo, edad, ...

i\

Los informes de ventas dan el analisis de
estos, separando las ventas del restauran-
te/cafeteria, recaudaciones, maquinas, ...

N

& Almacén

Z Seguimiento del movimiento de cada unos
de los productos, compra, ventas, roturas,
beneficio, rotacion.

Z Informes de las familias y subfamilias exis-
tentes, compras, ventas, beneficio.

Z Control de roturas de stocks.

&4 Analisis Global

M Anélisis de beneficio de la empresa segun
departamento, empleados, por meses, ...

Z Seguimiento y control de las invitaciones,
anulaciones, comensales, n° de mesas por
empleado,

Analisis de la ventas por mesas, grupos.
ﬂ Seguimiento y evolucion de cada una de
las areas (barra, salén, terraza, ..)

M Ventas por empleados, n° y mesas, ventas
de productos, comparativas, objetivos, ...

ﬁ La mayoria de las estadisticas lleva incor-
porado un gréafico representado los datos.

Analisis de comportamiento de cada pro-
ﬂ veedor, ventas, compras, beneficios, ...

‘ r Inventario del almacén valorado al precio
coste ultimo o precio medio. Multiples crite-
rios, por articulos, familias o proveedores.

r Articulos sin movimientos, ni salidas por

ventas o consumos.

Z Seguimiento de los gastos generados por
. la empresa.

Evolucién mensual de la empresa con com-
ﬂ parativa de afios anteriores.



Agenda / Permisos / Parametros

008
“ Potente agenda disefiada segun el plano de mesas de las diferentes areas.

Sistema agil para mover las citas de una

f Visualizacidn de la reservas de la agenda
segun éareas del restaurante, con opcion mesa a otra.
de imprimir la planificacion del dia.
f Doble agenda, una para el salén y otra
= paralaterraza.
Control de accesos a todo el sistema, @~ Infinidad de parametros varios para ajus-
a protegiendo a tres niveles cada opcion ‘x tar la aplicacion a su metodologia de
de la aplicacion (gerente, encargado, v trabajo.
usuario)

Master / centralizacion de datos (Central)

f Reciba en la central toda la informacion que dispone todos sus restaurantes/cafeteria en un solo
pc. Cada punto es independiente para su funcionamiento, de esta manera, no depende del servidor

central.

Realice el mantenimiento de los maestros (articulos, menus, precios, empleados, compras, combi-
——_ nados, efc..) para todos sus restaurantes/cafeteria de una sola vez.

+Opciones

Detector de huella para el Complemente su control Suministramos todo tipo de tarjetas per- Tablets 7" o Pda
seguimiento de entradas y con nuestras cadmaras Ip sonalizadas a todo color por ambas caras para comandas.
salidas del personal. Wifi de vigilancia. (calidad offset, igual que las bancarias)
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Visite Nuestra Tienda on-line

Tpv’s Tactiles, Portétiles, Pc’s, Dispositivos Tpv, Monitores, Tablets,
Impresoras, Consumibles, Camaras, Video vigilancia, Componentes,
Accesorios, Servidores, Proyectores, Tarjetas Fidelizacién, Sms.

ww.softsanz.com
%

Soﬂﬁnz
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Desarrolladores de aplicaciones profesionales para gestion



